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Commerce et vente Management
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Réussir sa prospection téléphonique

p . e . Relever les défis du manager de proximité
Développer I'efficacité de sa démarche & P

commerciale

Motiver ses équipes au quotidien

Professionnaliser la relation client en

) ] " Développer son leadershi
intervention technique PP P
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e - P Prévenir et gérer les conflits
Réussir sa vente avec un client difficile
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Efficacité professionnelle
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Recrutement

Préparer ses entretiens de recrutement : z
Prendre la parole avec confiance et aisance

P Recruter avec efficacité et succes . A .
Gérer son temps pour étre plus efficace

Intégrer un nouveau collaborateur(trice)

Clarifier et organiser ses idées avec la carte
mentale

k.
| Doper le développement d’une agence de

recrutement

NOTRE OFFRE DE FORMATION

Animer ses réunions avec créativité

Des programmes adaptés a vos besoins
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Les +Adoris

20 ans d’expérience commerciale et managériale
Des prestations 100% sur mesure

Un Plan d’Actions Personnel construit en formation
Le suivi personnalisé pour plus d'efficacité
L'agilité et la réactivité des petits ...

... avec les méthodes de travail des grands
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Adaris Consell

L’essentiel Humain

Pour vous proposer des solutions sur mesure au plus pres
de chez vous

@ 0783846423 @ alexandra.davidarcite@adarisconseil.com
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